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1. Realiza un Plan de Negocios

Es crucial para la decision del prestamista
que tengas un plan bien trazado de cémo
espera tu empresa desenvolverse en el fu-
turo y lograr pagar el préstamo solicitado.

2. Sustenta tu Plan de Negocios

Asegurate de entender bien los puntos
principales de tu plan de negocios. Pon in-
capié en la creacion de valor y el retorno
de inversion.

3. Sustenta tu Solicitud de Préstamo

Debes poder sustentar la finalidad del
préstamo, la cantidad que requieres, asi
como proporcionar pruebas de solvencia
de la empresa. Prepara una lista de avales
y garantias colaterales que la empresa
esta dispuesta a ofrecer si fuesen necesar-
ias.

4. Ordena tus Documentos

El proceso de solicitud de préstamo usu-
almente requiere de varios documentos
como cartas de distribuidores, certifica-
dos, permisos, licencias, etc. Asegurate de
mostrar orden, limpieza y buena present-
acion.
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5. Ten al Dia los Libros Contables

Revisa tus libros contables y verifica que
estén al dia antes de solicitar un préstamo.
Asi como tu debes sustentar tu solicitud de
préstamo, el banco debera sustentar su
decision de aprobarla. La contabilidad al
dia facilita el proceso de evaluacion.

6. Consulta con un Abogado/Contador

Asesorate con profesionales para revisar
todos tus documentos y evitar demoras
que puedan dificultar o interrumpir tu solici-
tud de préstamo.

7. Elige Bien

Existen muchas entidades financieras dis-
puestas a invertir dinero en buenas pro-
puestas. De la misma forma, cada entidad
financiera ofrece varios tipos de préstamos
distintos, segun el monto solicitado, el
tiempo de pago y el uso que se le va a dar
al préstamo. Elige la alternativa que mas
se acomode a tus necesidades.
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